PRVI HRVATSKI BARTER KLUB KOJIM SE RAZMJENJUJU ROBE | USLUGE NALAZI SE U RIJECI

Moderna trampa koja
jamd¢i nove poslove

Ako vlasniku tiskare treba elektri¢ar, on ¢e ga dobiti kroz Barter klub. Umjesto pla¢anja, on nov¢anu
protuvrijednost dobivene usluge nudi dalje drugim ¢lanovima u obliku tiskarskih usluga
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Cetiri stotine hrvatskih tvr-
tki ve¢ mjesec dana
medusobno trguje po prin-
cipu trampe, u sklopu prvog
hrvatskog Barter kluba koji
je osnovan u Rijeci i koji
svojim ¢lanovima nudi raz-
mjenu proizvoda i usluga
bez nov€anih transakcija.
Prema rije¢ima osnivaca
Barter kluba Viktora Stam-
buka i Roberta Grkovica, os-
novni princip trgovanja je
vrlo jednostavan.

»Vlasniku tiskare primje-
rice trebaju usluge elek-
triCara vrijedne pet tisuca
kuna. Osobni agent pronaci
¢e vlasniku tiskare elek-
tricare u istoj regiji koji su
takoder ¢lanovi Barter klu-
ba. Nakon dogovora i oba-
vljenih radova vlasnik tiska-
re, umjesto plac¢anja u nov-
cu, sada duguje pet tisuca
kuna u tiskarskim uslugama
drugim ¢lanovima kluba.
Elektricar je zahvaljujudi
klubu dobio novog kupca, a
pet tisuéa kuna mozZe od-
mah iskoristiti za svoje po-
trebe unutar klubax, ob-
jasnjava Viktor Stambuk.

Robert Grkovic kaZe da se
prodavatelj ne mora vise
brinuti o tome kada ce ili
hoce li uopce kupac platiti.

Provizija 5 posto

»Sam proces kupnje i pro-
daje je jednostavan i jasan
svakome tko je ikada koristio
net banking ili kreditne karti-
ce. Barter klub vodi

oy

——

BARTERKLUB

HRVATSKA MREZA POSLOVNIH RAZMJENA

drzava lokalnu i drzavnu
ekonomiju. Sva ponuda ro-
ba i usluga je iz Hrvatske,
¢ime se pomaZe razvoj lo-
kalnog i regionalnog gospo-
darstva, kaze Stambuk.
Kako bi se osigurala ek-
skluzivnost i nova prodaja
¢lanstvo u Barter klubu li-
mitirano je na maksimalno
dvadeset posto tvrtki iz
odredene djelatnost u

odredenoj regiji.

nici bili su zadovoljni s uslu-
gom, kaze Grkovi¢, dodajuci
kako se ¢lanstvo moZe staviti
u mirovanje, ali i raskinuti u
bilo kojem trenutku.

Osobni agenti

Dodajudi kako Barter klub
svojim ¢lanovima garantira
porast prodaje Stambuk na-
vodi da su clanovi kluba
motivirani medusobno tr-
govati.

evidenciju svih tran-
sakcija 1 omogucava
jednostavno
knjizenje. Clanovi u
svakom trenutku ima-
ju uvid u stanje svog
ratuna, a dobivaju i
mijesecni izvjeStaj«,
govori Grkovi¢, doda-
juéi kako se kod kup-
nje i prodaje placa
provizija od pet posto.
Prema Stambuku
ovakav nacdin poslovanja
omogucuje porast prodaje,
smanjenje  troSkova i
znacajne ustede pri nabavi.
»Osnova je bartera da ga-
rantira novi biznis. Barter
klub  svojim ¢lanovima
omogucuje direktan prona-
lazak novih kupaca bez
ikakvih troSkova marketinga
i osigurava naplatu, 3to je
velika prednost u vremenu
nelikvidnosti. Dodatna je
pogodnost Sto barter po-

20%

tvrtki 1z jedne djelatnosti v

jednoj regiji je imit clanstva
u Barter klubu Kako bi se
osigurala ekskluzivnost |

nova prodaja

— Postojecu bazu podataka
tvrtki u Barter klubu razvijali
smo godinu dana. Sve tvrtke
prolaze kroz proces provjere
prije nego udu u ¢lanstvo.
Reputacija tvrtke se cijelo
vrijeme prati, kako bi osigu-
rali da se u klubu nalaze sa-
mo dobri i kvalitetni podu-
zetnici. Ako je neka tvrtka u
Barter klubu, to znaci da se
radi o dobroj tvrtki. Samim
tim do sada nismo imali ni-
kakvih problema i svi koris-

»Clanovi ce proiz-
vode i usluge koje tre-
baju prvo potraZiti
kroz Barter klub, jer
im ovaj na¢in poslo-
vanja osigurava
znacajnu u$tedu. Sva-
kom ¢lanu kluba na
raspolaganju stoji
osobni agent, kojem
je zadatak traziti cla-
nove, pa i regrutirati
nove u slucaju potre-
be, koji trebaju njihove proiz-
vode i usluge. Tvrtke i dalje
direkino posluju, a agent sa-
mo predlaZe i nalazi uslugu.
Glavnu ulogu uvijek ima ku-
pac. Barter u pravilu ne pre-
lazi vie od pet do deset pos-
to udjela u normalnom pos-
lovanju tvrtke«, kaze Stam-
buk, te dodaje kako na po-
drucju Hrvatske trenutaéno
djeluje 40 barter agenata.

Viktor Stambuk isti¢e ka-
ko je poslovanje barterom

Povrat PDV-a

Nasi sugovornici kaZu da je barter praktitki neutralan u
odnosu na PDV. »Clanovi su pri svakoj transakciji duZni
izdati ra¢un s pripadajué¢im PDV-om. Prodavac stvara
dugovanje prema drZavi za iznos PDV-a. No, ¢im stefena
sredstva potrosi kao kupac ostvaruje pravo na povrat
PDV-a i time praktitki prebija dugovanje«, kaZe Stambuk

USteda jednaka bruto marzi

Viktor Stambuk isti¢e kako se kupnjom kroz Barter
klub ostvaruje u$teda jednaka bruto marZi, umanjena za

vrijednost provizije.

»Primjerice ako tiskara odluti tri tisu¢e kuna svojih
mjeseénih trofkova podmiriti kroz Barter klub, ostvarit ¢e
ustedu od 1.500 kuna mjese¢no, a Sto se penje na 18
tisuéa kuna godi$nje. Naime, umjesto novtanog placanja
tiskara ¢e izvr§iti usluge tiskanja kupcima koje ¢e im
dovesti Barter klub u vrijednosti od tri tisu¢e kuna. Ako
tro§ak tiskanja iznosi 40 posto vrijednosti, ¢emu se jo3
treba pridodati po pet posto provizije kod kupnje i
prodaje, dobije se ukupni trosak od 1.500 kuna, dok kod
novianog plaéanja trosak i dalje ostaje tri tisufe kunag,

obja¥njava Stambuk.

uobic¢ajeno u razvijenim ze-
mljama.

»Svaka peta Svicarska tvr-
tka posluje kroz barter, a
ovakav nacin trgovanja raz-
vijen je u u SAD-u, Novom
Zelandu i [taliji. Uvidjeli
smo kako u Hrvatskoj ima
dovoljno prostora i potrebe
za barter klubom. Nismo ot-
krivali toplu vodu, ve¢ smo
Hrvatskoj prilagodili veé

postojeci i uhodani model.
U klub su ukljku¢eni podu-
zetnici iz razlicitih djelatno-
sti, a broj ¢lanova konstan-
tno raste. Iako je trgovanje
nedavno krenulo, ¢lanovi
medusobno dogovaraju sve
viSe razmjena«, govori
Stambuk, zaklju¢ujuéi kako
¢e upisninina u klub jos je-
dno krace vrijeme ostati
besplatna.

»



